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                         Příloha.č. 4 Zadávací dokumentace
 

Příloha č. 2 Smlouvy o ORGANIZACI A ZAJIŠTĚNÍ VZDĚLÁVACÍCH KURZŮ

Nabídková cena – Kalkulace nabídkové ceny

k výběrovému řízení realizovaného v souladu s Metodickým pokynem pro zadávání zakázek OP LZZ pro zakázky s předpokládanou hodnotou přesahující 500 000 Kč a nedosahující 2 000 000 Kč s názvem
	„Vzdělávání zaměstnanců ve společnosti ComGate Interactive, s.r.o. II“

	Část C
	Odborná školení v oblasti obchodu, controllingu a personalistiky


	Kurz
	Cena v Kč bez DPH
	Samostatně DPH 
	Cena včetně DPH

	Obchodník profesionál – cyklus, CRM v praxi – účinný nástroj akvizice a řízení vztahů se zákazníky
	
	
	

	Key Account Management – praktický workshop
	
	
	

	Human resources management, personální controlling
	
	
	

	Cena celkem


	
	
	


Nabídková cena je stanovena jako cena nejvýše přípustná a nepřekročitelná se započtením veškerých nákladů, činností, rizik, zisku a finančních vlivů (např. inflace) po celou dobu realizace zakázky v souladu s podmínkami uvedenými v zadávací dokumentaci a jejich přílohách. 
V ……………………….…….. dne ……………………….…….. 

Vlastnoruční podpis:……………………………………

Titul, jméno, příjmení, funkce oprávněné osoby za Uchazeče jednat
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